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Business Development Manager Storage (all genders) 

Du stehst kurz davor, deinen beruflichen Horizont zu erweitern und suchst nach einem Unternehmen, das 
nicht nur Technologie, sondern auch Teamgeist großschreibt? Herzlich willkommen bei Overland-Tandberg 
– dem Ort, an dem Innovation auf Engagement trifft und Zusammenarbeit keine Floskel, sondern gelebte 
Realität ist! 

Wenn du leidenschaftlich bist, gerne über den Tellerrand hinausblickst und Lust hast, mit uns gemeinsam 
die Zukunft der Datenspeicherung zu gestalten, dann schnall dich an – wir suchen nach engagierten 
Teammitgliedern wie dir! Tauche ein in die Welt von Overland-Tandberg und werde Teil einer 
dynamischen, internationalen Familie, die Innovation und Spaß an der Arbeit in den Mittelpunkt stellt. 

Wir sind nicht nur Experten in Sachen Datensicherheit und Speicherlösungen, sondern auch ein Ort, an 
dem deine Ideen gehört werden und deine Karriere Fahrt aufnimmt. Bei uns findest du nicht nur einen Job, 
sondern einen herausragenden Teamgeist und ein respektvolles Miteinander.  

Bereit für eine Reise, die nicht nur deine Karriere, sondern auch dich persönlich voranbringt? Erlebe die 
Welt von Overland-Tandberg und finde heraus, warum wir mehr sind als nur ein Arbeitgeber – wir sind eine 
Abenteuerreise für deine berufliche Entwicklung! 

Deine Aufgaben: 

• Akquise von Neukunden und Präsentation unseres anspruchsvollen Lösungs- und 
Dienstleistungsportfolios 

• Aktive Betreuung von bestehenden Partnerschaften 
• Erstellung und Verhandlung kundenspezifischer Lösungsangebote 
• Vorbereitung, Koordination und Abstimmung von Vertriebsaktivitäten mit unseren technischen 

Teams 
• Aufbau und Weiterentwicklung strategischer Partnerschaften 
• Teilnahme an Messen, Symposien und Kundenveranstaltungen 

Was du mitbringen solltest: 

• Mehrjährige Berufserfahrung als Sales Manager (all genders) für komplexe IT-Lösungen im B2B-
Bereich 

• Die Fähigkeit, dich selbst und andere zu begeistern 
• Verhandlungsstärke und Durchsetzungsvermögen 
• Freude am Networken 
• Du hast keine Probleme damit, deine Ideen, Projekte und Ergebnisse vor verschiedenen 

Zielgruppen zu präsentieren 
• Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse 

 

 

 

 

 

 



 

overlandtandberg.com 
  Tandberg Data GmbH      Amtsgericht Dortmund HRB 5589      Geschäftsführerinnen: Tina Brown, Carol Dixon 

 

 

Das erwartet dich bei uns: 

• Ein dynamisches Umfeld mit abwechslungsreichen Themen, verantwortungsvollen Aufgaben und 
viel Platz für Eigeninitiative 

• Ein hoch motiviertes Team, flache Hierarchien und eine „Du“-Kultur 
• Eine strukturierte, auf dich zurechtgeschnittene Einarbeitungsphase 
• Interessante, individuell gestaltete Weiterentwicklungsmöglichkeiten 
• Leistungsorientiertes Vergütungsmodell 
• Car Allowance 
• Vielfältige Benefits: Jobrad, Mitarbeiterevents, kleine Aufmerksamkeiten zu besonderen Anlässen, 

unbezahlter Urlaub, Versorgung mit Energieboostern im Büro uvm. 

  

Bewirb dich jetzt inkl. Angabe deiner Gehaltsvorstellungen sowie deines gewünschten Eintrittstermins! Wir 
freuen uns darauf, dich kennenzulernen! 

Kontakt: bewerbung@overlandtandberg.com 

Frau Silke Seifert, 0231-5436-240 

 

Wir verarbeiten für den Bewerbungsprozess personenbezogene Daten. Nähere Informationen finden Sie hier.  
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